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para el comprador

] éPor qué has decidido comprar una vivienda?

'« Beneficios de contar con un Representante del

Comprador ABR.

« 2Qué gastos vas a tener al comprar un inmueble?

] ¢Cémo buscar la casa ideal?

« Financiacién.

v/ Negociacioén.




iCONVIERTETE EN EL HEROE DE TU HISTORIA,
Y A NOSOTROS, EN TU GUIAI

Fn Buyer Home Place queremos que en esta aventuro
alcances tu meta con éxito, lo que se traduce en que ob-
tengas la vivienda o la propiedad de tus suenos y
con las mejores garantias.

Para lograrlo cuentas con nuestro acompanamiento,
te ayudamos a salvar las mdltiples pruebas a las que te
vas a entrentar, el ir acompanado de un guia, te ayudard
a superarlas de manera exitosa.

En una aventura tan apasionante, pero también, que es-
conde trampas, la ayuda de una mano amiga, y un
sincero consejo, es sinébnimo de alcanzar lo que
deseas.




Desde el primer contacto, tu interés pasa a ser el nuestro,
contards con toda nuestra experiencia inmobiliaria,
conocimiento y habilidades de negociacion.

Al trabajar basados en
la figura del Represen-
tante Acreditado del
Comprador (ABR), tacili-
tomos tu proceso de
compra, detendemos Uni-
camente tus intereses y tus
necesidades como com-
prador.

Negociamos exclusiva-
mente, por y para ti, a
diterencia de una inmobi-
iaria tradicional donde se
presentan contlictos de in-
tereses, y donde se le
suele dar prioridad al
vendedor.

Nuestros servicios especializados estan destinados
a que logres:

®

Ahorrar Ahorrar
tiempo dinero

O

Evitar Conseguir tu
trampas, y casa al
dolores de  mejor precio

cabeza







5POR QUE HAS DECIDIDO
COMPRAR UNA VIVIENDA?

Fsta es una de las primeras preguntas que debes
reponder al momento en que decides comprar una
casa, conocer las razones que te llevaron a tomar
esa decision te ayudarda a fijar tus objetivos, a
moldear tus planes y a conocer tus necesidades,
esto te ayudard a tacilitar el proceso.

Hay diversas razones para comprar una vivien-
da, entre las mds comunes estdan:

» Quiero cambiar de zona.

* Quiero cambiar mi estilo de vida.

*Quiero independizarme.

*La tamilia crecid, necesitamos mds espacio.
*Quiero hacer una inversién.

Al tener claro cudles son tus necesidades, iniciaremos
la bUsqueda, debes conocer las caracteristicas que
deseas que tenga el inmueble (que se adapten a tu
presupuesto), para de esta torma saber lo que esperas
encontrar.

Luego de saber qué estds buscando, viene otra de-
cisiéon importante 2Con quién trabajards durante
este proceso?







BENEFICIOS DE CONTAR CON UN
REPRESENTANTE DEL COMPRADOR

Empezaremos diciendo que no es lo mismo
“intermediar” que “representar”.

Al intermediar suelen producirse contlictos de intereses
donde el vendedor parece ser el Unico beneticiado;
mientras que al representar, alguien te representa
solo a ti durante todo tu proceso de compra, en de-
fensa SOLO de tus intereses y necesidades como
comprador, de nadie mds.

Comprar una vivienda es una de las decisiones mds im-
portantes de la vida, y no puede ser tomada a la ligeraq,
por eso, cada etapa a lo largo del proceso, debe
estar perfectamente controlada.




Si decides contratar a un representante del com-
prador ABR para que te acompane y asesore,
algunos de los beneticios que este te brindard serdn:

iCondcelos!

«/ Evaluar tus necesidades como comprador vy
seleccionar los inmuebles que cumplan con tus re-
querimientos.

«/ Ayudarte a determinar cudles son las propiedades
que estdn en tu rango de precio y en la zona en que
estés buscando, mostrarte las viviendas
oreseleccionadas.

«/ Acompanarte a realizar las visitas de viviendas o en
tu nombre, visitar previamente los inmuebles para
asegurar que cumplen con tus deseos como compra-

dor.

« Analizar minuciosamente la propiedad que hayas
seccionado para evitar cualquier problema oculto,
para ayudarte a tomar la decision adecuada antes de
realizar una propuesta de compra.

v/ Aconsejarte en la formulacién de tu propuesta v
estrategia para la compra.




'« Presentar la propuesta al vendedor y su agente o
representante en tu nombre.

« Negociar para que puedas adquirir la propiedad que
deseas con las mejores condiciones posibles, siempre
detendiendo Unicamente tus intereses.

'+ Revisar toda la documentacién y asesorarte para que
no tengas ninguna duda.

'« Ayudarte para que obtengas la mejor tfinanciacién
posible para poder realizar la compra de tu vivienda.

'/ Acompafarte y asesorarte en el momento de la firma
de la compraventa de la propiedad.

'« Proporcionarte una lista de posibles proveedores cer-
titicados (por ejemplo: inspectores) para otros servi-
cios relacionados que puedas necesitar.

Fstos son algunos de los servicios que te ofrecemos en
Buyer Home Place al momento en que establezcamos
una relacién por escrito. En pocas palabras, te repre-
sentaremos por completo durante toda Ia

transaccién, velando por tus intereses, detendiéndote
v haciendo de tu experiencia de compra lo mds satis-
tactoria posible.




3QUE GASTOS VAS A TENER AL
OMPRAR UN INMUEBLE?




3QUE GASTOS VAS A TENER AL
COMPRAR UN INMUEBLE?

Debes saber que los gastos que se presentardn a lo
largo del proceso, van a depender del precio de
compra, a continuacién te mostraremos algunos con-
ceptos que es Nnecesario que CoNozCas:

'+ La notaria: donde se eleva a publico la escritura
de compraventa, este es un paso obligatorio para
poder inscribirla en el registro de la propiedad y asi
completar la compra.

'« Registro de la propiedad: Al tener la escritura real-
izada por el notario, deberds ir a inscribirla al Regis-
tro de la Propiedad, para de esta torma notificar el
cambio de titular en un documento publico, de
esta torma evitards posibles inconvenientes en el
Tuturo.

«/ La gestoria: este pago es un requisito cuando lo
compra de la vivienda se realiza mediante una hipo-
teca; de lo contrario, queda de parte del comprador
si quiere prescindir de la misma. Sin embargo, es
recomendable contar con la supervisién de un
represetante de comprador ABR para que el pro-
ceso sea lo mas tluido y satistactorio posible.




Los impuestos: Cuando se realiza la compra de una vivi-
enda, el impuesto puede variar dependiendo de si se
trata de una vivienda de primera adquisiciéon o si es
de segunda mano. Los impuestos para la compraventa
comprenden:

8|VA (Impuesto sobre el Valor Adadido): La cotizacién de
este impuesto estd hecha a partir del 10% del valor de
la propiedad, por esta razén mientras mdés alto sea el
valor de la vivienda, mds alto serd el IVA. Este pago
sélo aplica para viviendas nuevas o con un periodo de
tinalizacion de la obra no mayor a dos anos, excluye
su pago para los inmuebles usados.

ngP (Impuestos de Transmisiones Patrimoniales): El porcen-
taje de este impuesto oscila entre el 6% y el 10%, vy
puede variar en base a las caracteristicas del compra-
dor y el drea geogrdrica, solo aplica sobre el valor
real del bien transmitido, es decir, se debe pagar
cuando se adquiere una propiedad de segunda mano.

JAJD (Impuestos de Actos Juridicos Documentados): Este
v impuesto se aplica sobre la solicitud de tres tipos de

documentos: notariales, administrativos y mercantiles.

Fl coste se hace en base a una variacién del 0,5 al

1,5%, puede variar en base a las caracteristicas del
drea geogrdtica.

comprador y e







3COMO BUSCAR LA CASA IDEAL?

Ya debes tener tu lista de requisitos bdsicos que
has establecido acorde a tus necesidades, ejemplo:
terraza, garaje, piso exterior, balcén, nimero de
habitaciones, jardin, cerca del trabajo, luz natural,
entre ofros.

Un consejo es que no solo
tomes en cuenta tus necesi-
dades actuales, sino tam-
bién tus metas a futuro, de
esta forma ayudards a res-
guardar tu estabilidad fi-
nanciera.

Recuerda analizar la ubicacién de la vivienda, la
zona, y los servicios bdsicos que vas a necesitar:
colegios, hospitales, zonas verdes, cerca del trabajo,
con acceso a transporte publico, lugares de ocio, entre
ofros.

Cuando realices la visita, dale una vuelta al
vecindario, habla con los vecinos, observa todo y
no te quedes con ninguna duda.




A la hora de tomar decisiones, muchas veces hay
que hacer sacrificios para encontrar un balance
entre tu presupuesto, tus requisitos, deseos, y la
oferta del mercado, por ejemplo:

» ¢Aceptaria comprar una casa que tenga jardin,
pero que quede mas lejos de la escuela?

» ¢Cocina mdas grande pero habitaciones mas
pequenas?

* ¢Sin balcdn, pero con dareas verdes cerca?

Fs buena idea que te sientes, y que objetivamente,
realices un andlisis de pros y contras de cada una
de las viviendas preseleccionadas antes de tomar
una decisién y presentar una propuesta de compra.

Lo mds importante es encontrar, es un equilibrio

entre la idea de hogar que nos formamos, y hacer

una buena inversién, es decir comprar a buen
precio y con las mejores garantias.
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FINANCIACION

Cuando ya te decidiste por un inmueble, lo méds comUn
es que para llevar a cabo la compra, necesites de
un crédito hipotecario, sobre todo si se trata de tu
primera casa.

El préstamo hipotecario es un producto
financiero que habitualmente es ofreci-
do por Entidades Financieras, estas te
permiten recibir una cantidad de
dinero estipulada, con el fin de que
adquieras tu inmueble, contando
con este Ultimo como garantia.

Fsto a cambio del compromiso de retornar el préstamo, y
los intereses generados, por medio de cuotas estableci-
das junto a la entidad bancaria.

Existe la posibilidad de que contrates una hipoteca a
medida, es decir que se adapte a tus requerimientos,
necesidades e ingresos.

Si decides trabajar con nosotros, desde Buyer Home
Place, nos encargaremos de gestionar y tramitar
todo lo necesario para que obtengas la mejor hipo-
teca del mercado. Contards con  asesoramiento
personalizado y total transparencia, de inicio a tin del
proceso de compra.







NEGOCIACION

Este momento es uno de los mdas importantes del
proceso de compra, no lo decimos a la ligera que es
incluso, uno de los mds criticos, por eso, t0 como com-
orador, no debes menospreciarlo, ni asumir ningin
riesgo.

No recomendamos en absoluto, emprender un pro-
ceso de compra o negociar para comprar, sin el
apoyo y guia de un representante Acreditado del
Comprador ABR. O como minimo, hacerlo sin el
asesoramiento de un profesional.

Contar con un representante certificado, que vele
por tus intereses, te defienda, y que ademas sea ex-
perto negociador, te ayudard a conseguir que peti-
ciones y deseos sean aceptados, logrando obtener, un
precio real de mercado y con las mejores condiciones,
por la casa de tus suenos.

\1|/




IFELICIDADES!

Ya estds mds cerca de obtener la casa de tus suenos,
recuerda informarte y decidir muy bien antes de dar
cada paso, te recomendamos buscar asesoramiento.

Puedes contactarnos si
deseas recibir mads
Informacidén sobre nues-
tros servicios de repre-
sentacioén, Icon gusto te
escucharemosl
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www.Buyerhomeplace.com

Para mds recursos y consejos para tu
proceso de compra ite esperamos en
nuestra pagina web!

Permitenos y conviértenos en tu guia. Porque tU
eres el héroe de tu historia.
2Iniciamos el viaje?




LERAC BARBAD GROUP

Barcelona, Espana

www.Buyerhomeplace.com
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